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Consultant Presentatie: Verkoop jezelf

Cursusduur: 2 Dagen  Cursuscode: CPRES

Beschrijving:
[EXPERIENCE TRAINING] Je krijgt als professional maar €één kans voor een goede eerste indruk. Hoe zorg je ervoor dat jij, samen met jouw

verhaal, blijft hangen, en daarmee de keuze op jou valt? In deze training ontwikkel je krachtige vaardigheden én je eigen ‘gunfactor’ om zo het
maximale uit intakegesprekken, sollicitatiegesprekken of andere ‘ontmoetingen’ te halen.

Doelgroep:

(IT) Consultants

Doelstelling:
De perfecte eerste indruk Het geven van goede presentatie
Het verkrijgen van de gunfactor Het snel onthouden van namen
Het beinvloeden van de prospect Opbouwen langdurige klantrelatie

Extra informatie:

Deze cursus is een zgn. 'Experience Training" en onderscheidt zich van andere trainingen. Er wordt gebruik gemaakt van verschillende
technieken, zoals rollenspelen met professionele acteur(s), het gebruik van inspirerende B2B voorbeelden en het inzetten van spelelementen
om enthousiasme aan te wakkeren en te delen. Zo beklijft het geleerde beter en de training is ook nog eens leuker en inspirerend!

Nadere informatie:

Neem voor nadere informatie of boekingen contact op met onze Customer Service Desk 030 - 60 89 444

info@globalknowledge.nl

www.globalknowledge.com/nl-nl/
lepenhoeve 5, 3438 MR Nieuwegein
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